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ADEMI-BA

POR CLAUDIO CUNHA

Avancando com
novos desafios

H# seis meses estidvamos todos reunidas, cer-
cados de amigos, familiares e parceiros de tra-
balho, esperando o ano romper para renovar os
votos e metas para 2018, Depois de seis meses,
aquiestamos nos, convictos de que estamos tri-
lhande o caminho certo, cumprindo o que nos
comprometemos quando assumimos junto com
a nova diretoria a Associacao de Dirigentes de
Empresas do Mercado Imobiliaric da Bahia.

Considero positivo o balanco do primeiro semes-
tre. Agora estamos avancando para mais seis me-
ses com novos desafios, Tal empreitada nao seria
possivel sem o apoio dos associados, do poder pl-
hlico e dos parceiros da Associacdo, que reconhe-
cendo a pujanca do setor, estdo igualmente unindo
esforcos para a passagem da ressaca econdmica e
aretomada do crescimento do setor imabiliario na
Eahia, na esfera residencial e comercial.

Com esse amparo e otimismo para ver uma
mudanca no cenario local, percebo que aforgada
Associacio estd na sua atuacdo sinérgica, bem
como na coragem de continuar provocando o
mercado para driblar os dias dificeis.

E foi a partir desse reconhecimento gue realiza-
mMos com sucesso a terceira edicio da Semana M7,
no més de maio. Realizado em uma plataforma di-
gital, o evento permitiu ao publico adguirir a precos
competitivos imaveis residenciais, comerciais e lo-
tes, em quase dez cidades da Bahia, um marco para
anossa meta de interiorizacio da Ademi-BA.

Comprometidos com a valorizacdo do merca-
do imobiliario, realizamos também a vigésima
quarta edicdo do Prémio Ademi, reconhecendo
os profissionais e empresas que mais se desta-
caram naarea, alémde agregar credibilidade e di-
ferencial competitivo aos vencedores nas seis
categorias premiadas.

De olho no future e realizando um movimento
de aproximacdo com as universidades, além da
descoberta de novos talentos e prospeccao de
Ideias inspiradoras para o setor imobilidrio, lan-
Camos o concurso Inovacao Académica, voltado
para estudantes universitarios das dreas de En-
genharia, Arguitetura e cursos técnicos.

E por falar em futuro, esse foio mote da 907 edi-
cdo do Encontro Nacional da Indastria da Constru-
cdo (Enich realizado entre os dias 16 e 18 de maio,em
Florianopolis (SC), gue abordou exatamente as no-
vas tendéncias imobilidrias e uma perspectiva para
a habitacdo no Brasil nos proximos anos,

Conscientes da forca do trabalho conjunto, te-
mos buscadoe nos aproximar cada vez mais do
poder publico. Um passo nesse sentido foia de-
fesaguefizemos junto ac prefeito ACM Neto pela
resolucdo das distorcoes na cobranca de IPTU
para imdveis novos, o que traz beneficios como
reaguecer o mercado e estimular a economia,

Nesse sentido, destacam-se também nossos
esforgos para chamar atengio em relagio ao
descumprimento das respectivas responsabili-
dades por parte das concessionarias de servigos
como energia, agua, telefone e gas, que - ao ndo
exercerem bem seu papel - desencorajam novos
negocios e travam o crescimento econdmico,

Acreditando na guestdo ambiental como parte
integrante do desenvolvimento, realizamos a 9°
edicdo do Farum de Sustentabilidade noinicio de ju-
nho, para debater e compartihar praticas de refe-
réncia no campo da construcao sustentavel, com o
ohbjetiva de beneficiar o mercado, a sociedade e o
meio ambiente.

E assim a todo vapor e repletos de otimismo
gue Nos preparamos para o segundo semestre
doano,com aperspectivade novos evenlos para
fortalecer o setor como o aniversario da nossa
Associacao em agosto e a Convencdo Anual em
dezembrono Tivoli, em Praia do Forte. O trabalho
nao para. Sigamos em frente!

Considero
po! oo
balanco
do
primeiro
semestre.
Agora
estamos
avancando
para mais
seis
meses
com
novos
desafios

Bahia {Ademni)

Victor Lahiri
REFORTAGEM
wictor labir i@redebahia com be

Pela 1% vez ha
mais estoque no
interior do estado
que na capital

Nosultimos 10 anos, a conso
lidagdo de diferentes munici-
pios do interior da Bahia co-
maopolosindustriaise educa-
cionais aqueceu a demanda
por habitagio qualificada. O
fendmeno espalhou osinves
timentos de construtoras e
incorporadoras pelos quatro
cantosdo estadoeabrigapela
preferéncia do consumidor
do interior tem levado em-
presas ainvestir alto na equa
clo entre preco e infraestru
lura para manterem o8 nego-
cios em pleno movimento.

Entre 2017 e 2018, o merca-
do imobilidrio do interior al-
cancou uma marca inédita,
De acordo com presidente da
Associacao dos Dirigentes de
EmpresasdoMercado Imobi
lidrio da Bahia (Ademi-BA) e
colunista do  CORREIO,
Claudio Cunha, pela primeira
vez na histéria a disponibili
dadedeempreendimentosdo
setor no interior superou ada
capital. “Ainteriorizagao das
universidades e indistrias fez
com que incorporadores que
antes trabalhavam apenas
em Salvador comecassem a
olhar para essas cidades pelo
potencial de expansio”, diz.

Claudio destaca que o mo-
vimento de pessoas que fo-
ram estudar e trabalhar no
interior impulsionon um ce-
nirio de investimentos em
imdveis paraaluguele mudon
até o comportamento da po-
pulacio local. “Mesmo os
moradores da cidade passa-
ram afterum novo f:()mpﬂrta
mento em relagio 4 moradia,
passando das antigas casas a
empreendimentos  verticais
com mais conforto, seguran
¢a e infraestrutura®.

INCENTIVOS

Os incentivos oferecidos por
prefeituras e o valor maisbai-
x0 no m’ dos terrenos tam-
bém sdo fortes atrativos para
as incorporadoras. Contudo,
o acesso ao crédito e o esti-
mulo oferecido pelo governo
federal fortaleceram a oferta
de empreendimentos volta-
dos para familias que buscam
investimentos mais econd-
micos, segundo o presidente
do Sindicato da Inddstria da
Construcio CivildoEstadoda
Bahia (Sinduscon-BA), Car-

L.ancamentos
Bahila adentro
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®® Familias de menor renda se tornaram
clientes potenciais, e essa porta aberta

mudou a cara das cidades Carlos Henrigque
PaSSOS Presidente de Sinduscon-BA

los Henrique Passos. Ele tam
bém ¢ diretor da incorpora
dora Grifico, presente em Vi
toria da Conquista, Ilhéus e
Santo Anténio de Jesus,

“0 Minha Casa Minha Vida
(MCMV) foi sem divida uma
dasprincipais ferramentas de
impulsio para o setor, pois
familias de menor renda se
tornaram ¢lientes potenciais,
@ essa porta aberta mudou a
cara das cidades e responden
a4 questdao do déficit habita-
cionalque ainda existe noin
terior, mas foibastante redu
zido", afirma.

Uma das incorporadoras
que aproveitaram o momento
para interiorizar seus inves-
timentos foi a L.Marquezzo,
que desde 2008 construiu

18V

unidades foram
construidas pela L.
Marquezzo no
interior

10

empreendimentos
foram lancados pela
MRV em Feira e
Conquista

https://www.correio24horas.com.br/correiodigital/impressao.php?assinante=0&primeiraPagina=2&segundaPagina=3

mais de 18 mil unidades em
uma longa lista de cidades
como Feira de Santana, Ala
goinhas, Cruz das Almas, Ja
cobinae Santo Antinio de Je
sus. “Nos especializamos em
empreendimentos  voltados
para o publico *‘Minha Casa’,
que representa uma fatia do
mercado que nio para de
crescer”, fala Ricardo Mar-
ques, socio da empresa, “A
estratégia para ndo perder o
negocio foi investir em for-
mas do cliente pagar pelo
empreendimento com mais
facilidade, e oferecerumpro-
duto de gqualidade”, comple-
la o empresirio.

A L.Marquezzo, porém,
nio demorou a encontrar
concorréncia. Amineira MRV
foiuma das “forasteiras™ que
chegaram ao interior baiano
paradividiromercado com as
empresas locais. Iniciando as
operagdes a partir de Feira de
Santanae VitoriadaConquis
ta, a gigante jd soma 10 em
preendimentos nas duas ci
dades e deve ampliar ainda
mais os horizontes nos proxi
maos anos. “Depois de solidi-
ficarmos a nossa imagem em
Salvador, voltamos as nossas
atengdes para o interior se-
guindo a politicagque a MRV ja
vinha adetando em outros
estados do Brasil”, explica o
gerente-executivo de vendas
da companhia, Luis Felipe
Monteiro, que adiantou que a
empresa mira agora as cida-
des de Ilhéus e Itabuna
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