Bt

e s T
PMS cr

QA

4 i
BIBLIOTECA

CGERIN

'T;n.ml

Dato

_ . 43.06.3%

-

Codetno

Empreendimento lembra condominios afastados das grandes cidades, mas esta instalado num bairro central e movimentado

Salvador tera bairro planejado

Pool de cinco construtoras langa o Pituba Ville, loteamento que funcionara como condominio fechado

omeca a surgir em Salvador

um novo bairro. Cinco

construtoras baianas - Cos-
ta Andrade, Lebram, MRM, Sarti
& Mendonga e Suarez - formaram
um “pool ” para construir o Pituba
Ville. Localizado ao lado da Empre-
sa de Correios e Telégrafos, na Pi-
tuba, entre a rua Rubem Berta e as
avenidas Paulo VI e Otdavio Man-
gabeira, o loteamento funcionard
como condominio fechado. Em 32
lotes residenciais, com dreas que
variamde 1.500m” a 3.500 m?, cada
construtora erguerd os proprios
edificios. Dois lotes comerciais
foram reservados para lojas de
conveniéncia que deverdo servir
de apoio ao condominio.

A Costa Andrade, a Lebram e a
MRM ja anunciaram oS primeiros
lancamentos imobiliarios, voltados
basicamente para a classe média
alta. Estarao prontos para morar em
cerca de 30 meses. O loteamento
exigiu dois anos e meio para ser exe-
cutado. “As cinco construtoras se
uniram para fazer o que considera-
mos hoje o melhor loteamento do
Paisjafirma-o.diretor da:Costa:An:
drade, Ant6nio Carlos Costa Andra-
de.

O Pituba Ville possui caracte-
risticas comuns aos condominios
afastados das grandes cidades. A
diferenga é que estard instalado

dentro de um bairro movimentado,
vizinho da praia, de escolas, de ba-
res e restaurantes, de shopping
centers e do novo centro financei-
ro da capital baiana. O acesso sera
controlado por apenas um local de
entrada e saida
de carros. “A
idéia € fazer um
mini-bairro, que
ofereca segu-
ranga e confor-
to aos morado-
res e que aten-
da a expectativa
de quem busca
melhor qualida-
de de vida”, afir-
ma Francisco
Vieira, diretor
operacional da
Suarez.

Do total de
106 mil m? o
condominio terd
40 mil m* de drea ¢ 3=
verde, com irri-
gacao automati-
ca. As instalacgoes elétricas e tele-

fonicas serdo subterrdneas, “O.

projeto foi elaborado para possi-
bilitar o maximo de area verde e de
espaco livre entre os prédios”, ga-
rante o diretor comercial da Le-
bram, Gustavo Brito. A praca cen-
tral tem cerca de 10 mil m>. Qua-

Mansao Franz Shubert, da MRM

dras de esportes. pista de cooper
e local de descanso também inte-
gram o loteamento. O projeto pai-
sagistico, de autoria de Benedito
Abud, de Sao Paulo, valoriza a ve-
getagao local e inclui porticos em
estilo romano
cOmo marca re-
gistrada do em-
preendimento.
Além da infra-es-
trutura do proé-
prio loteamento,
a maioria dos
edificios que se-
rao comercializa-
dos dispoem de
seguranca pro-
pria, salao de fes-
ta e de jogos, pis-
cina, sauna, par-
que infantil, qua-
dras de esporte,
entre outros.

A Costa An-
drade lan¢ou, no
més passado, os
edificios Palazzo Montello, Villa de
Sagres e Piazza Fontana. Os trés
terao 28 apartamentos cada. Todos
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com dois quartos, revertido para

trés, suite, varanda e dependénci-
as completas, além de garagem,
com uma segunda opcional. A uni-
dade custa a partir de RS$ 65 mil e

esta sendo financiada pela prépria
construtora em at€ 72 meses. Q'di-
retor informa que jd foram vendi-
dos 52 apartamentos. “Até o final
de agosto, deveremos estar com
100% das unidades comercializa-
das e, entao, langaremos mais trés
prédios”, anuncia Costa Andrade.

H4 ummés, a Lebram também
comecou a vender os apartamen-
tos da Torre Toscana, edificio de
luxo com trés quartos, suite, sala
em dois ambientes, varanda, copa
e cozinha, dependéncias e duas ga-
ragens. Com financiamento em 60
meses, custa em torno de RS$ 99
mil. “Cerca de 55% das unidades
ja foram vendidas”, diz Gustavo
Brito. AMRM foi a primeira a rea-
lizar, em outubro passado, o pré-
lancamento da Mansao Franz Schu-
bert, que terd quatro quartos com
suite, sala de jantar e de estar, la-
vabo, varanda e trés garagens por
apartamento. Cada unidade custa
cerca de R$ 180 mil. Em torno de
30% das uﬁidades ja foram vendi-
das, segundo o setor de incorpo-
ra¢ao da empresa. Com a inaugu-
ragdo do ejtande de vendas no lo-
cal, previsfa para julho, a expecta-
tiva € comgrcializar as demais uni-
dades. ®



